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Immobilien

Die Hildebrand-Strategie
fur lhren Immobilienverkauf

Kdufer- Profi
datenbank Netzwerk
Kaufer Banken
klassifizert nach Architekten
- Immobilienart Steuerkanzleien
- ImmobiliengréBe - Steverbiros
- Lagevorstellung - Wirtschaftsprifer
- Kaufpreis Stadtplaner
- Finanzierung Versicherungen

lhre Immobilie

Preisspiegel-

Internet Kortalia

Tageszeitungen 24 Stunden rund um gezielte Leserschaft
- regional die Uhr gedffnet Verkdufer + Kéufer
- Uberregional Zugriff jederzeit Imagefaktor

Wochenzeitungen schnelle Info Preissicherheit

Sonnfagszeitungen direkte Reaktions-

Fachzeitschriften maglichkeit

ortsunabhdngige

Wiesbaden 0611-45 07 71

Nutzung

4

Kaufinteressent

Selektion nach Kaufsegment, finanziellen Méglichkeiten
und Lagevorgaben

L 2

Prasentation lhrer Immobilie in Wort und Bild

L 2

Klérung der Finanzierung

2

Verhandlung und Besichtigung mit
Kaufinteressenten

¥

Bei Endverhandlung oder Reservierung erfolgt
die Einbindung des Verkdufers
und die Abstimmung mit dem Notar

Verkauf

per Notarvertrag

als endgiiltige Besiegelung der Gber den Makler

zwischen Verkdufer und Kéaufer
getroffenen Vereinbarungen

www.hildebrandimmobilien.de

Mainz 06131-6036839



